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Ribeira Sacra movera 25 mill o
Vera ones positivos para las
& bodegas en las dos
en vino en la cosecha del 2015 dltimas afiadas
4 ~ = Lacalidaddela cha di: 6
La compra de uva genera un volumen de negocio de otros seis Millones e afe 1z demnta do an aoy
parte de las bodegas en Ribeira
Sacra. Nadie quiso dejar pasar la
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mo abundante. Del volumen de la

Acaba la vendimia y comienzan
los balances. Proliferan las esti-
maciones de kilos de uva, de li-
tros de vino resultantes y de bo-
tellas que saldrén posteriormente
al mercado. No es tran frecuen-
te calibrar, sin embargo, el volu-
men de negocio que est4 en jue-
go. Segtin estimaciones del con-
sejo regulador, las bodegas de Ri-
beira Sacra moveran 25 millones
de euros en vino procedente de
la cosecha del 2015, la segunda
de mayor volumen en la histo-
ria de la denominacién.

Los tnicos datos disponibles
sobre valor econémico de la ven-
ta de vino los publica regular-
mente el Ministerio de Agricul-
tura. Los més recientes —fueron
dados a conocer este afio— co-
rresponden a la campafia 2013-
2014. Ribeira Sacra gener6 entre
ambas vendimias un volumen de
negocio de casi 12 millones de eu-
ros, de los que 10.705.000 corres-
pondieron a ventas en el merca-
do nacional.

Siempre segtin los calculos del
consejo regulador, la vendimia
del 2015 dar4 de si en torno a cin-
comillones de botellas de vino. A
partir de un precio medio de cin-
co euros, en el que se incluye el
Iva, las bodegas habrén ingresa-
do en torno a 25 millones de eu-
ros cuando liquiden sus existen-
cias. Parece una cifra respetable,
pero el presidente de la denomi-

i6n

de uva se sitta este afio por encima de seis millones de kilos,
cifra que solo se habia alcanzado en otra ocasién. En la foto, vendimia en Peza do Rei. MIGUEL VILLAR

CIFRAS DE LA CAMPANA 2013-2014 VENDIMIA 2015

VALOR ECONOMICO DE LAS VENTAS DE RIBEIRA SACRA 6.166.148

Mercado i total  Kilos de uva recogidos

10.705.240 € 1283793 € 11.989.033 € La produccién de este afio solo
Fuente: Ministerio de Agri fue superada en el 2011

nacién de origen hace hincapié «Aventadeuvasonoutrosseis tica. Falo do vifio ligado a unha

en que el volumen de negocio
que se mueve en torno al vino
supera con creces esa cantidad.

milléns de euros, e hai que ter en
conta tamén o negocio que xe-
ra o vifio como estrutura turis-

paisaxe, que é a que atrae 4 xen-
te que nos visitay, dice José Ma-
nuel Rodriguez.

vendimia —la segunda m4s im-
portante en la historia de la de-
nominacién de origen— también
parece desprenderse, por otro la-
do, que las ventas atraviesan un
buen momento.

Los datos mas recientes publi-
cados del Ministerio de Agricul-
tura apuntan en esa direccién.
De acuerdo con sus estadisticas,
a fecha 31 de julio del 2013 las
bodegas de Ribeira sacra tenian
en existencias 2.238.200 litros de
vino. Al término de la campafia
2013-2014, se habian reducido a
1.856.700 litros.

Costes de produccion
«Temos uns vifios espectacu-
lares, moi ficiles de beber, dos
que gustan a todo o mundo. O
tnico problema é que os custes
son altos, e iso sempre dificulta
ser competitivoy, apunta el bo-
deguero ourensano César Enri-
quez, de actualidad por la pre-
sencia de sus vinos en una ce-
lebracién en Estados Unidos en
la que estuvo presente Obama.
El presidente del consejo regu-
lador entiende, por su parte, que
se trata de un problema relativo.
«O prezo medio da uva é mais
€aro que noutras Zonas, pero ta-
mén garante que o territorio es-
tea vivo. Hai que ser o méis com-
petitivos posible, sen esquecer
que non rivalizamos en quilos»,
sefiala José Manuel Rodriguez.
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